CURSO DE
COMUNICACION
NO VERBAL
CIENTIFICA




Qué es la
Comunicacion No Verbal
Cientifica?

La Comunicacion No Verbal Cientifica,
centra su base de Trabajo en cuatro
disciplinas Cientific as Neurociencia,
Sinergologia, Microex presiones (FACS - Facial
Action Coding System) y Paralingtistica.

Todas ellas trabajan de una manera
completamente Cientifica, realizando miles

de estudios en comparaciones gestuales,
para llegar a determinar patrones comunes,
estadisticamente prob ados y a la vez
poseen metodos de interpretacion de
gestos, microexpresiones corporales 'y
emociones reales, basados en los ultimos
avances sobre los hemisferios cerebrales que
respalda la Neurociencia.




Nos apeorta
Informacion Privilegiada
Sobre:

1.-La Verdad

Podremos detectar de
nuestros interlocutores si hay
incongruencias en su
comportamiento

2.-La Emocion Real
Sabremos identificar las
emociones reales que tiene

la persona que tenemos ante
NOsSotros

3.-La Apertura o el control
3Esta receptivo o esta
controlando la situaciéon?
4.-El Recuerdo o la Invencion

sEsta recordando o esta
inventando?

5.- El Deseo sincero

5 Qué deseos estan detrds
de sus actos?

6.—El Estado animico

3Cudl es el estado animico
real que fiene?

7.-El pasado o el momento
actual

sComo es y como estd
ahora, en este momento?

7 + 1.-La Seduccién

sLe gusto?, zQuiere
relaciones conmigo?2




1.-El Funcionamiento del Cerebro.
2 -ldentifica en tu interlocutor:

- la apertura y/o el cierre.

- el control y/ o la relgjacion

- la molestia y/ o la incomodidad
- la superioridad y/o la sumisién.
- El acercamiento y/o la huida.

- Incomodidad

3.-Descubre si tu interlocutor siente:

Desagrado, miedo, sorpresa, eic.

4 -Introduccion a los micropicores.




;Quien se puede
beneficiar de

La Comunicacion No
Verbal Cientifica?

Directivos de empresa: Directores Generales,
Directores de Compras, Directores
Comerciales, Directores de Recursos Humanaos,
Comerciales.

Estudiantes y Emprendedores.

Cuerpos y fuerzas de Seguridad del Estado:

Guardia Civil, Policia Nacional, Policia Local,
Funcionarios de prisiones.

Organismos Publicos:

Justicia ( Jueces, Abogados, Fiscales,
Mediadores, ...)

Sanidad (Médicos, Enfermeros
Educacion ( Profesores, ...)
Administracion de Hacienda
Profesionales liberales:
- Psicologos y Psiquiatras
- Coachs,
- Abogados, ..




Qué le puede aportar la
Comunicacion No Verbal
Cientifica?

La Comunicacion No Verbal Cientifica le va a
permitir afrontar con la maxima informacion
cualqguier toma de decisiones que deba llevar a
cabo en su trabajo diario. Le va a proporcionar una
util, practica y potente informacion acerca de la
persona o personas con las que interactua. Y
ademdads le permite estar en esas relaciones en una
situacion de dominio sobre su interlocutor.

Caracteristicas

Inicio : Viernes 15 de abril 6 6 de Junio ,4 horas de 16:00 a
20:00h.

Curso eminentemente practico, con visionado de

videos y analisisde fotografias, y totalmente adaptado
a las situaciones reales enlasque seve inmerso un
profesional y permitira que integre y adapte a sutrabajo
yvida diaria toda la informacion  recibida.







cEN qué nos puede
ayudar el curso?

A dirigir equipos
A negociar eficazmente
A incrementar nuestras ventas
A identificar oportunidades de negocio
A mejorar relaciones interdepartamentales
A seleccionar a socios y personal adecuado
A poder vender con mas seguridad y eficiencia

A sacarle mas rentabilidad a nuestras relaciones

A optimizar el rendimiento de nuestros colaboradores

A minimizar los conflictos con clientes y reclamaciones




Tras la realizacion del

Curso el alumno sera
capaz de:

Con su equipo de trabajo, de:

1.- Seleccionar a sus colaboradores idoneos.
2.- Integracion de los mismos.
3.- Supervision y control del trabdajo realizado

4.- Deteccion de incongruencias en el personal.
5.- Identificacion del esfuerzo del colaborador.

6.- Descubrir los limites de cada integrante de su
equipo.

/.- Mejorar el proceso de comunicacion con
ellos.

8.- Determinar el momento de influencia sobre
cada uno.

9.- Observar el grado de involucracion individual
en el proyecto.

10.- Obtener con su equipo la maxima eficiencia.




Con las personas con las que interactua diariamente el
alumno (Clientes, proveedores, socios, pacientes,...):

1.- Detectar el grado de apertura o cierre.

2.- ldentificar como llega su argumentacion al
mismo.

3.- Evitar pérdidas de tiempo innecesarias ante
personas No receptivas y ser capaces de redirigir la
situacion hacia sus propios intereses.

4 - Deteccion de incongruencias, objeciones y
excusas en los argumentos del interlocutor.

5.- Determinar si el mensaje es el adecuado para la
persona que tenemos delante.

6.- Descubrir ante varias proposiciones la que
realmente le interesa.

7 -Observar los items necesarios para mejorar la
intercomunicacion.

8.- Determinar los momentos de influencia sobre el
mismo.

9 .-. Identificar el momento adecuado para realizar
el cierre 0 compromiso.

10.- Obtener los maximos resultados.




